
Propuesta Estratégica de Escalabilidad: 
Academia de Yoga Julia Vennera x 
Vidroop 
1. Contexto Estratégico y Propósito de la Sesión 

Julia, te encuentras en el epicentro de una oportunidad de mercado masiva. La transición de 
tu modelo actual hacia una escuela global de alto impacto no es una simple digitalización 
de contenidos, sino una evolución hacia la independencia financiera. Esta sesión tuvo como 
objetivo validar el plan de ingeniería educativa diseñado para alcanzar una facturación de 
$50,000 - $100,000 anuales. En Vidroop, no entendemos la tecnología como un mero 
almacén de videos, sino como un sistema de arquitectura pedagógica que te permitirá 
desvincular tu tiempo del dinero. Tu misión de bienestar y autoconocimiento merece un 
vehículo capaz de escalar sin límites geográficos, transformando tu negocio local en un 
activo sostenible y rentable. 

2. Análisis del Océano de Oportunidades: El Mercado del Yoga 

El crecimiento de tu academia está respaldado por una demanda latente sin precedentes. 
Según los datos de Facebook Insights, el mercado hispanohablante interesado en Yoga 
oscila entre los 60 y 71 millones de personas. 

●​ Segmentación por Género: El 64% son mujeres y el 36% hombres, un dato 
crítico que debe dictar el tono y la estética de tu comunicación estratégica. 

●​ Concentración Geográfica: 
○​ México: 50.7% (Tu mercado prioritario) 
○​ Colombia: 20% 
○​ Argentina: 16.7% 
○​ Chile: 7.2% 
○​ España: 5.4% 

Evaluación del Estratega: Con un mercado de este calibre, tu desafío no es la demanda, 
sino la infraestructura. Capturar tan solo el 0.001% de este público ya superaría con creces 
tus metas de facturación. No necesitas "más gente", necesitas un sistema de captación y 
una tecnología superior que te permita procesar este volumen de forma eficiente. 

3. El Diferencial Vidroop: Neuroeducación para la Fidelización 

En el ecosistema actual, el 87% de los alumnos abandonan los cursos online genéricos. 
Vidroop no es solo un LMS; es una Plataforma Creadora de Escuelas Online diseñada 
bajo los principios de la Neuroeducación, la Educación Emocional y la PNL. 



●​ Tasa de Finalización: Mientras el mercado promedia un 12.6%, nuestra arquitectura 
basada en el "Mapa del Aprendizaje" logra que el 92.4% de los alumnos terminen 
sus formaciones. 

●​ Autoridad y Social Proof: Con presencia en 56 países y más de 1,000 testimonios, 
nuestra metodología ha sido el motor detrás de grandes casos de éxito. 
Específicamente, los clientes que han pasado por nuestra formación presencial 
Siguiente Nivel (SiNi) han generado una facturación colectiva de $4,117,578.54. 

Esta potencia tecnológica garantiza que tus alumnos no solo compren, sino que vivan la 
transformación de bienestar que prometes, convirtiéndose en prescriptores de tu marca. 

4. Reingeniería de la Oferta: La Escalera de Valor de Julia 

Tu estructura actual —basada en un producto gratuito y uno de $39— es una excelente 
puerta de entrada, pero insuficiente para sostener una escuela global. Necesitamos 
construir una progresión lógica donde cada nivel financie el siguiente: 

Nivel de 
Oferta 

Tipo de 
Producto 

Precio 
(Referencia 
EUR) 

Función Estratégica 

Front-end Curso de 
Entrada (Actual) 

37 € Validar demanda, atraer compradores y 
financiar publicidad. 

Core 
(Medio) 

Programa 
Estructurado 

300 € – 500 € Programa de bienestar con ruta clara y 
seguimiento (sin dependencia 1 a 1). 

High-Tick
et 

Mentoring / 
Certificación 

+1,000 € Transformación profunda, 
acompañamiento premium y alta 
rentabilidad. 

Insight de Crecimiento: El High-Ticket no debe ser "más clases", sino una transformación 
profunda o certificación (paso 1 de tu Plan de Acción) que ofrezca resultados tangibles y 
soporte personalizado. 

5. El Sistema de Ventas: Estrategia ABC y Secuencia Emocional 

Para liberar tu tiempo y enfocarte en la enseñanza, te enseñaremos cómo implementar un 
sistema de ventas automatizado que desmitifica el marketing complejo: 

1.​ Estrategia ABC (Automático Bajo Costo): Un video estratégico de exactamente 7 
minutos diseñado para vender tu producto de entrada de forma perpetua. 



2.​ Secuencia Emocional de 5 Pasos: Aplicaremos la estructura probada de Vidroop 
para transformar el interés en compromiso: 

○​ Atracción (Captura): Conectar con el dolor o deseo del alumno. 
○​ Oportunidad (Clase 1): Mostrar el potencial de la formación. 
○​ Empoderamiento (Clase 2): Eliminar creencias limitantes. 
○​ Mapa/Solución (Clase 3): Presentar la hoja de ruta hacia el bienestar. 
○​ Venta: La invitación formal a tu programa. 

3.​ Sesiones 1 a 1: Utilizadas estratégicamente como puente para convertir a los 
compradores de 37 € en alumnos de tus programas Core y High-Ticket. 

6. Proyección de Resultados: La "CalculaSoñadora" 

Utilizando nuestra herramienta de diagnóstico, aterrizamos tu sueño de alcanzar +$70,000 
anuales en un escenario de ejecución real (cifras proyectadas en Euros para la plataforma): 

●​ Ventas Front-end (37 €): Necesitamos 330 alumnos anuales. Esto genera 12,210 € 
que cubren y rentabilizan tu inversión en Meta Ads. 

●​ Conversión al Core (599 €): Con una tasa de conversión conservadora del 30% 
desde el producto de entrada, obtenemos 99 alumnos, generando 59,301 €. 

●​ Total Anual Proyectado: 71,511 € (Superando los $75,000 USD al cambio actual). 

Opción de Estabilidad (Membresía): Para generar ingresos recurrentes, una "Netflix de 
Formación" con 100 socios a 47 €/mes añadiría 56,400 € anuales de base sólida a tu 
negocio. 

7. Pepitas de Oro Vidroop 

Para capturar este mercado, debemos desmantelar tu comunicación actual y reconstruir 
tu mensaje bajo dos pilares tácticos: 

●​ Sustituir "Unicornios" por Realidad: En el Yoga, es vital evitar los mensajes 
etéreos, abstractos o fantasiosos (unicornios) que no conectan con la necesidad 
inmediata. El alumno no busca "iluminación mística" de entrada, busca aliviar su 
estrés o dolor físico. 

●​ El Método PAR (Problema - Acción - Resultado): Cada pieza de contenido debe 
identificar un Problema real (insomnio, ansiedad), proponer una Acción (tu técnica 
de Yoga) y garantizar un Resultado tangible. 

Vidroop no solo te otorga la "llave" tecnológica de tu escuela, sino el "manual de vuelo" 
estratégico para que tu mensaje no sólo inspire, sino que venda. 

​
 



8. Hoja de Ruta Inmediata y Cierre de Sesión 

Julia, esta propuesta es el inicio de una alianza estratégica. Tenemos la tecnología para 
construir tu infraestructura y la estrategia para llenar tu escuela de alumnos. La claridad y la 
dirección que hoy te presentamos son los cimientos de tu futura libertad. 

Pasos Inmediatos: 

1.​ Configurar la arquitectura de tu Escuela Online en Vidroop. 
2.​ Estructurar el Producto Core orientado a la transformación profunda. 
3.​ Producción del Video ABC de 7 minutos para activar tu captación perpetua. 

Estamos listos para preparar tu escuela para recibir a los primeros de esos 60 millones de 
potenciales alumnos. Es momento de transformar tu conocimiento en una escuela 
rentable, humana y sostenible. 

¿Estás lista para dar el siguiente paso y transformar tu conocimiento en una escuela online 
rentable, humana y sostenible? Únete a la comunidad de miles de formadores que ya 
están escalando sus negocios con nuestra metodología probada de 12 pasos y una 
tecnología diseñada bajo los principios de la neuroeducación para asegurar el éxito de tus 
alumnos. 

No te limites a entregar contenido; construye un negocio sólido y escalable que te permita 
vender mientras transformas vidas. 

¡Escríbeme para unirte a Vidroop y comenzar a escalar hoy mismo! 

Como recordatorio, si tienes dudas sobre qué plan (Inicia, Avanza, Crece o Vuela) es el 
ideal para tu situación actual, puedes contactarme directamente para ayudarte a decidir el 
mejor camino para tu proyecto: 

📳WhatsApp Elber Galeano 

¡Creemos juntos, de la mano, tu negocio de formación online! 

 

 

https://wa.link/7zl2vn
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